
 p a r a  t e n e r  u n a  w e b  r e n t a b l e

1. TENER UN PRODUCTO Y/O SERVICIO PERFECTO
Ofrecer un producto o servicio testado y funcional.

2. DISPONER DE UN CERTIFICADO SSL
Generar confianza con un sistema que cuide los datos de tus visitantes

3. TENER UN SISTEMA DE VENTA AUTOMATIZADO
Que con unos pocos clicks tus visitas puedan hacer una compra.

4. CAPTAR DE FORMA ACTIVA A TUS CLIENTXS
Traer tráfico desde tus redes sociales, con publicidad, contenido gratuito...

5. TENER UN DISEÑO ALINEADO CON TU MARCA
Que te web refleje tu marca y sea coherente con tu imagen y tus valores.

6. DISEÑAR UNA EXPERIENCIA DE USO SENCILLA
Con menús accesibles, carrito visible... 

7. OFRECER PORTES RAZONABLES
Que estén acorde con el gasto medio de tu tienda.

8. FACILITAR EL PROCESO DE COMPRA
Pedir solo los datos justos, reducir la cantidad de pasos, etc. 

9. HACER SEGUIMIENTO DE LOS PEDIDOS
Ofrecer un buen servicio post venta.

10. OFRECER VALOR COMPLEMENTARIO
Otros productos o servicios para fidelizar a quienes ya te han comprado.
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